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03 / EXECUTAR

A estratégia precisa
aparecer no PDV.

O faturamento abre uma etapa. A execucao no ponto de venda
ajuda a transformar estoque em venda. Por isso, uma negociacao
precisa conversar com abastecimento, exposicao, preco e acesso
ao produto.

Quatro fundamentos para observar

Presente: o produto adequado estd disponivel para a venda?
Exposto: o consumidor consegue perceber a oferta?
Precificado: a informacao de preco esta visivel e correta?
Acessivel: o consumidor consegue encontrar e retirar o produto?

Pontos extras, ilhas, pontas de gondola e outras acdes de Trade
devem trabalhar junto com esses fundamentos. Combine com o
cliente a posicao, o abastecimento e a responsabilidade de
manutencao da execucao.

PULO DO GATO
Ao conquistar um espaco, combine como ele serd mantido. A
exposicao precisa continuar Util entre uma visita e outra.

Na trajetdria de 2006, construi duas maguetes caseiras do
Autédromo de Interlagos para exposicao no autosservico. O
aprendizado desse caso é conectar a ativagcdo a um contexto
relevante e acompanhar sua execucao no cliente.
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CADERNO / 07

Checklist de execucao
no ponto de venda.

Cliente / canal:
Data / responsavel:

Fundamento Verificacao S/N/NA
Presente Referéncias adequadas disponiveis para

venda?
Exposto Produto visivel, organizado e com espaco

combinado?
Precificado Preco identificado, legivel e correto?

Acessivel Produto disponivel ao alcance do
consumidor?

Oportunidade observada / evidéncia

Acao alinhada com o responsavel da loja

Responsavel pela manutencao / data de retorno

PULO DO GATO
Ao retornar, confira a execu¢cdo com o mesmo critério. Use o
registro para orientar o préximo passo com o cliente.

S = sim; N = ndo; NA = ndo se aplica. O checklist é uma referéncia de trabalho e deve ser
ajustado ao canal e aos acordos comerciais.

Vitor Neto | 12 edigao | 2026 B



DO CAMPO A GESTAO
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L eve 0 proximo passo
para sua operacao.

Esta amostra reline uma apresentagdo, uma licdo
e um checklist de Os Pulos do Gato da Gestdo Comercial.
Use a ferramenta com um cliente real e registre

0 que precisa de acdo e de uma nova conferéncia.
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